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Jak pozyskiwac klientow 24.03.2010

Opracowanie przez trenera indywidualnege planu doskonalenia prowadzenia
rozmow handlowych oraz zwiekszenie efektywnosci wykorzystania nowoczes-
nych srodkéw sprzedazy. Jeden nowo zdobyty klientfkontrahent moze
oznaczac staly dochdad przez diugie lata. Kazdy uczestnik warsz-
tatu otrzyma dwie ksigzki trenera :
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naleznosci rosnie w bardzo szybkim tempie.

Zapaizans Kizgzlof Matela

Jak niezawodnie i kreatywnie pozyskiwaé klientéw 2

- trening handlowy

7. To kolejny trening warsztatowy cieszacy sie duzym
powodzeniem oraz zbierajgcy bardzo dobre opinie wsréd
uczestnikow.

Popyt na skutecznych i kreatywnych handlowcow utrzymuje
sie niezmiennie na bardzo duzym poziomie i to bez wzgledu na
sytuacje ekonomiczng przedsiebiorstw. Kiedy firma widzi ze
zapasy rosng a zamowienia spadajg powinna skierowac swoje
zainteresowanie na odpowiednie zmotywowanie pracownikow
obstugi klienta i handlowcow. Jedng z najskuteczniejszych metod
motywowania jest dobry trening sprzedazy poprowadzony przez
sprawdzonego i znanego trenera.
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Skuteczna komunikacja w windykacji | negocjacjach 20.04.2010

AZ o 30 proc. wzrosta w Polsce liczba dlugéw do windykacji - informuje "Puls
Biznesu".Branza windykacyjna powieksza moce, poniewaz rynek sciggania

Puls Bizensu 10 grudzien 2009,

Termin: 24.03.2010

Udziat :

645 zt + VAT /os

595 zt + VAT /os dla dwdch
0so6b.

Kolejna nastepna osoba 10 %
znizki

Liczba dni treningu
Efektywna liczba godzin-

Miejsce:

Hotel Prezesa Rady Ministrow ,,
Parkowa ” — ul Belwederska
46/50

Nocleg w Hotelu Parkowa:
Kwota ok. 216 zt -260 zt brutto
w zaleznosci od wielkosci
pokoju.

Inne hotele w okolicy:
Hotel Belwederski — 10 metrow
obok; cena od 270 zI




Niezawodne metody pozyskiwania klientow 24.03.2010

Ale pozyskiwanie klientéw to rowniez wykorzystanie Internetu, kidry . - S
odgrywa ogromna role w sprzedazy i oferuje duza game $rodkow reklamy.
poczawszy od wypozycjonowania strony www, wykorzystanie populamych

portaii B28 | B2C, programéw afiliacyjnych, Search| Teiewiza - "o
Goc }8' ¢ Engine Marketingu { Google Adwords) oraz kampanii

mail'nwyd'l 5 Radio - 5%

Wystarczy juz niewielki bud?et, aby w sieci mogly skutecznie reklamowaé sig nawet
najmniejsze firmy. Duzo firm sekiora MSF obejmuje swojg dziatalnoscig niewielki obszar

i Ze w;g_igdu na l:k::él‘; wysokie koszty le] formy promocil, rzadko reklamlugal sig w radiu czy
telewizji, chyba ze w stacjach lokalnych. Dlatego przekazywane srodki na reklame
aMarketing internetows rosna pomimo spowolnienia gospodarczego.

Skuteczna komunikacja w windykacji i negocjacjach z
trudnymi kontrahentami Termin : 24.04.2010

Prowadzacy

c!a Przybywa niesptacanych diugéw !

Prezes Krzysztof Matela-

: : - : : : : Doswiadczony trener szkoleniowy
, Firmy majg coraz wiecej pracy zwigzanej z monitorowaniem Prezes Polskiego Zwigzku

naleznosci. Rosnie zaréwno liczba zlecen obstugi wierzytelnosci, jak i Windykaciji,
liczba ofert sprzedazy” - méwi Krzysztof Matela, prezes EGB Investments. Prezes EGB Investments SA
Wiceprezes BCC

Udziat :
545 zt + VAT /os
495 zt + VAT /os dla dwoch osob.

EGE I | 1] Liczba dni treningu
i ¥ Efektywna liczba godzin
WARSITAT 24.04.2010 (9.30- 17.40)
WARSZAWA HOTEL K

Miejsce:

Hotel Prezesa Rady Ministréw ,,
Parkowa ” — ul Belwederska
46/50

Skutecmna komunikacja w odzyskiwaniu AN Nocleg w Hotelu Parkowa:

naletnosci oraz negociacli 7 trudnymi ' f;’lvg;?] 021?025 'Viii?kfé Zrlg;ic‘)’ru
kontrahentami. '
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