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Negocjowanie i zawieranie umow & .
—> systemy zwiekszania sprzedazy

Dystrybucja Franczyza Agencja

aylor Wessing - Mi¢dzynarodowa kancelaria oferujaca
peten zakres ustug prawnych. Zesp6t liczacy ponad 1200
prawnikéw - 33 biura w Europie, na Bliskim Wschodzie i w
Azji oraz dwie filie w USA faczg ugruntowang wiedzg o TaylorWeS Sj ng
lokalnych uwarunkowaniach w zakresie handlu, przemystu i
kultury z miedzynarodowym do§wiadczeniem w zakresie

prawnej obstugi organizacji biznesowych.

9.30 Termin: 28.05.2019

1. Systemy dystrybucji - systemy Mieisce:
zwiekszania sprzedazy towardw i ustug i c ;i{ﬁ;eéinga;fviagézeca A

rozwijania sieci sprzedazy Czas: 9.30-18.30

a typowe umowy dystrybucyjne
b umowa agencyjna
¢ ranchising

d ajencja Przemys’raw
Walasek -
- korzysci stosowania poszczegoélnych systemow Partner w
, Kancelarii

UMOWE DYSTRYBUCYINA ?

Doradza najwiekszym spétkom
wymogi formalne gietdowym i innym znaczacym,
miedzynarodowym firmom, w
szczegolnosci koncentrujgc sie na
dozwolone i niedozwolone ograniczenia aspektach prawa autorskiego,
terytorialne i podmiotowe w umowach znakach towarowych, prawie

tryb zawierania



dystrybucyjnych

pozagdany zakres regulacji umownej
(ograniczenia w systemie dystrybuciji
selektywnej)

metodologia oceny ograniczen wertykalnych-
rynek wiasciwy

cenowe praktyki ograniczajgce konkurencje w
dystrybuciji: ograniczenia terytorialne, zakaz

wzajemnych dostaw

ograniczenia w systemie dystrybucji
selektywnej (zakaz sprzedazy uzytkownikom
koncowym, zakaz wzajemnych dostaw,

geoblokowanie).
zobowigzania wytgcznego zakupu i wytgcznej
sprzedazy.

transakcje wigzane

3. Prawo konkurencji w Polsce i Unii
Europejskiej w kontekscie umow
handlowych

pojecie porozumienia dystrybucyjnego
(,wertykalnego”) w prawie konkurencji
cenowe i terytorialne ograniczenia
konkurenciji;

warunki zgodnosci z prawem konkurenc;ji
porozumien przewidujgcych ograniczenia

wertykalne (tzw. wytgczenia grupowe)
dozwolone i zakazane ograniczenia sprzedazy
internetowej

konsorcjum przetargowe a zmowa

postepowanie przed Prezesem UOKIiK

4. Wihasnos¢ intelektualna w
przedsiebiorstwie w kontekscie
zawierania umow z kontrahentami

Rodzaje wtasnosci intelektualnej — wlasnos¢
przemystowa, prawo autorskie, know-how

Co podlega ochronie prawno-autorskiej
Przenoszenie praw i udzielanie licencji, zasady
konstruowania umowy

Ochrona wtasno$ci intelektualnej w kontekscie

mediéw i prawie konkurencji. Ma
wieloletnie doswiadczanie w
doradztwie dla klientéw z sektora
e-commerce, w tym host
provideréw, producentow i
dystrybutorow gier
komputerowych oraz sklepéw
internetowych.

Dr hab.
Konrad
Kohutek

= Counsel w Taylor

Wessing w Warszawie - Profesor
Krakowskiej Akademii Kierownik
Katedry Publicznego Prawa
Gospodarczego na Wydziale
Prawa, Administracji i Stosunkéw
Miedzynarodowych

Krzysztof Borzot -
adwokat

Opis i Zgtoszenie

1 Zwigkszanie sprzedazy z
wykorzystaniem optymalnych
kanatow dystrybucji towarow i
ustug

2 Rozwijanie sieci sprzedazy
Umowa dystrybucyjna czesto
zawiera szereg obowigzkéw po
stronie dystrybutora, ktére mogag
by¢ uznane za typowe dla tego
rodzaju umow np. obowigzek
promocji i reklamy wyrobow,
obowigzek lojalnosci z zakazem
prowadzenia dziatalnosci
konkurencyjnej, obowigzek
Swiadczenia ustug serwisowych i
gwarancyjnych.



18.30

umow dystrybucyjnych

Rejestracja znaku towarowego przez agenta
przedstawiciela

Wybrane kwestie z zakresu ochrony danych

osobowych



